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С.Ф.Сутырин

Международная торговая система в контексте

теории общественных благ
Состояние современной международной торговой системы вызывает в последние годы серьезное недовольство практически всех заинтересованных в ее эффективном функционировании. Это и члены бизнес сообщества из самых различных стран, и ученые, занимающиеся изучением мирохозяйственных вопросов, и сотрудники соответствующих министерств и ведомств, и, наконец, представители гражданского общества в лице многочисленных неправительственных организаций. В наиболее ярком и концентрированном виде переживаемые трудности  находят свое отражение в давно уже выбившемся из первоначально определенного графика ходе реализации повестки дня Доха-раунда переговоров Всемирной торговой организации (ВТО). «Кризис» и «тупик» – вот наиболее часто используемые в этой связи характеристики. В сложившейся ситуации предлагаются разнообразные рецепты, звучат призывы, но, как говорится, «воз и ныне там».  
В настоящей статье автором предпринята попытка осмысления некоторых основополагающих характеристик современной международной торговой системы в рамках той системы координат, которая используется теорией общественного выбора. Возможно, этот позволит дать более целостную и адекватную оценку и наметить пути не находящих пока удовлетворительного взаимоприемлемого решения проблем. 
Как известно, теория общественного выбора была разработана в связи с необходимостью определения той ниши, которую призвано занимать государство в современной экономической системе. Его важнейшей задачей, выполнение которой служит достойным оправданием  самого факта осуществления государственной хозяйственной деятельности, является производство общественных благ. Принятие в связи с этим нерыночных по своей природе решений с точки зрения конкретного механизма, эффективности, возможных последствий и выступает в качестве предмета теории общественного выбора
.
В плане непосредственно интересующей нас проблемы необходимо обратить внимание на все более активно используемый в последнее время тезис о формировании  в рамках этого множества в условиях развертывания процесса глобализации хозяйственной жизни определенного подмножества. Образующие его элементы оказываются одновременно и жизненно необходимы, и доступны  либо всем, либо подавляющему большинству населения нашей планеты. Речь идет о так называемых международных или глобальных общественных благах (international/global public goods). В качестве их наиболее очевидных примеров, как правило, называют поддержание удовлетворительного состояния окружающей среды (прежде всего атмосферы) и сохранение биологического разнообразия
.   
К числу глобальных общественных благ относят и достаточно конкретные процессы. Это, например, поступление зарубежных инвестиций в экономику наименее развитых стран
. Зачисляют в указанную группу также и более общие явления – приемлемый уровень благосостояния населения планеты, снижение уровня неопределенности в мирохозяйственных связях, международную стабильность, международную гуманитарную помощь, фундаментальные научные знания
. В данной связи уместной представляется постановка вопроса о том, не следует ли дополнить этот перечень нормами и правилами ВТО, образующими основу современной международной торговой системы? В экономической литературе уже предпринимались попытки исследования означенной проблемы.  Сошлемся на интересную публикацию Р.Мендозы, в которой автор приходит к выводу о том, что международный торговой режим, формально представляя собой глобальное общественное благо, не является таковым по существу
. Ни в коей мере не ставя под сомнение необходимость анализа сущностных характеристик (а именно на это и обращает внимание Р.Мендоза), хочется остановиться и на формальной стороне дела. Здесь, как представляется, не все столь очевидно и однозначно. 
Как известно, так называемые чистые общественные блага характеризуются двумя основополагающими признаками – неисключаемостью и несоперничеством (неизбирательностью в потреблении)
. В первом случае речь идет о невозможности на основе использования рыночного механизма закрыть доступ к получению выгод от потребления, а равно и к несению затрат по производству блага. Во втором – подразумевается ситуация, когда появление дополнительного потребителя не ограничивает возможности других потребителей. Отвечают ли указанным критериям нормы и правила ВТО?  Попробуем ответить на этот вопрос, оценивая основные функции, выполняемые этой организацией в соответствии с ее официальной позицией
. Как представляется, такой подход может оказаться достаточно продуктивным, позволяя конкретизировать обобщенную характеристику современной международной торговой системы.  
Первое место среди функций ВТО занимает внедрение и администрирование подписанных соглашений. Фактически в данном случае имеется в виду деятельность, направленная на обеспечение выполнения тех контрактов, которые согласовали между собой члены ВТО в части ключевых параметров своей внешнеторговой политики. Можно утверждать, что это некая разновидность самой главной задачи, которую на уровне отдельно взятой страны должно решать национальное государство. 
Проблем с применимостью условия неисключаемости здесь, по-видимому, не возникает. Едва ли что-то меняет то обстоятельство, что любая международная экономическая организация обладает по сравнению с национальным государством весьма ограниченными возможностями принуждения к выполнению контракта. Как представляется, ВТО в этом отношении находится в худшем положении по сравнению с Всемирным банком (ВБ) или Международным валютным фондом (МВФ)
. Ведь она имеет в своем распоряжении на первом этапе лишь констатацию факта нарушения и вытекающее из этого требование приведения торговой политики государства-нарушителя в соответствие с действующими правилами
. Если же такое по существу моральное давление не приносит результата, потерпевшей стороне может быть  предоставлено права применения ответных мер для компенсации понесенного ущерба
.  
В части несоперничества все не столь очевидно. Дело в том, что эффективность администрирования находится в противоречивой связи с количеством стран-членов ВТО. С одной стороны, не владея серьезными рычагами непосредственного принуждения, организация вынуждена полагаться на искреннюю приверженность своих участников принятым на себя обязательствам. При этом увеличение их числа не только придает ВТО больший моральный авторитет, позволяет подтверждать статус одной из ведущих международных экономических организаций. Одновременно обеспечивается распространение единых норм и правил на большее количество внешнеторговых и сопряженных с ними внешнеэкономических связей
. С другой –  чем на большее совокупное количество реальных или потенциальных нарушителей достигнутых договоренностей приходится обращать внимание в той или иной форме, тем меньше его достается каждому из них в отдельности
. Ну а это может вести к существенному ухудшению качества  внедрения и администрирования
. 

Следовательно, применительно к данной функции ВТО явно прослеживаются черты так называемого перегружаемого общественного блага
. Под ним, как известно, понимается товар или услуга, в отношении которой увеличение количества потребителей сверх некоторого уровня приводит к уменьшению полезности, получаемой уже существующими пользователями
. Более того, в отличие от чистого общественного блага, перегружаемое после достижения «точки перегрузки» требует дополнительных издержек как для новых, так и для уже существующих потребителей. Процесс присоединения к ВТО новых членов является наглядной иллюстрацией сказанного. В соответствующих переговорах принимают участие как страна-кандидат, так и страны-члены. От каждой из них это требует определенных материальных и людских ресурсов. При этом даже на протяжении не столь уж длительной истории существования ВТО отчетливо прослеживается тенденция удлинения и усложнения переговорного процесса по мере увеличения числа ее членов. Конечно, это связано не только с количественным ростом организации. Кроме того, по мнению ряда исследователей, возникшая ситуация сопряжена с ощутимыми потерями как политического, так и экономического характера
. Но факт остается фактом.
Следующая функция ВТО – обеспечение форума для ведения переговоров. Здесь, прежде всего, необходимо обратить внимание на то, что в литературе высказываются определенные сомнения относительно «нерыночности» рассматриваемого процесса. Так, например, авторы одной из считающейся классических в своей области работ «Политическая экономия всемирной торговой системы» Б.М.Хекман и М.М.Костецки пишут в этой связи: «Международные торговые переговоры представляют собой рынок в том смысле, что страны встречаются на нем для того, чтобы осуществить на взаимной основе обмен обязательствами по доступу на рынок. Это рынок бартерных сделок. В отличие от того рынка, который можно найти на городских площадях, здесь страны не имеют доступа к средствам обмена: у них нет денег, на которые они покупают и за которые продают свою торговую политику. Вместе этого они обменивают яблоки на апельсины: снижение импортных пошлин на сталь в обмен на обязательства по доступу на рынок одежды. Это делает рынок торговой политики менее эффективным по сравнению с рынком, на котором можно прибегать к услугам денег; и это одна из причин, вследствие которых международные торговые переговоры могут представлять собой мучительный процесс»
. 
Можно ли в этой ситуации вообще говорить о применимости инструментария теории общественного выбора? Как представляется, не только можно, но и нужно. Принципиально важным является отнюдь не бартерная природа заключаемых в ходе международных торговых переговоров сделок. Дело – в другом. Их «нерыночность» проистекает из того факта, что «цены», о которых пишут Б.М.Хекман и М.М.Костецки, калькулируются и устанавливаются государствами. Устанавливаются, либо непосредственно исходя из представлений соответствующих чиновников о том, что есть для данной национальной экономики «добро» и «зло», либо, в лучшем случае, путем осмысления различных сигналов, поступающих от тех или иных групп, лоббирующих свои интересы.

Итак, будем исходить из того, что функция обеспечения форума для ведения переговоров в принципе относится к интересующей нас области. Вместе с тем, как представляется, здесь в части обозначенных выше критериев дело обстоит иначе, нежели в случае с внедрением и администрированием подписанных соглашений. Действительно, можно утверждать, что требование несоперничества соблюдается в полной мере. Тот факт, что делегации стран А и Б внимательно слушают выступление представителя государства В, ни в коей мере не мешает делать то же самое делегациям стран Г, Д, и Е. 
Более того, как уже отмечалось, эффективность функционирования ВТО находится в прямой зависимости от ее морального авторитета. А это фактически означает, что увеличение числа участников переговорного процесса повышает его значимость. Иными словами, полезность для каждой страны не только сохраняется на прежнем уровне, но возрастает. Аналогичным образом, но уже преимущественно в контексте трансакционных издержек с учетом крайней дефицитности ресурсов необходимых для ведения переговоров (наличие квалифицированных переговорщиков, многочисленные временные ограничения), потенциальные выгоды самой возможности регулярного обмена мнениями растут вместе с ростом представительности форума. В этой связи, видимо, уместно говорить о своеобразном варианте проявления эффекта экономии масштаба.
Что же касается критерия неисключаемости, то здесь возникают определенные проблемы. В частности, известно, что более трети членов ВТО из числа развивающихся и наименее развитых государств не имеют ни финансовых средств, ни кадров для того, чтобы фактически участвовать  в  деятельности организации на уровне рабочих групп, комитетов и т.п. Не имеют они и своих постоянных представительств в Женеве
. Таким образом, в данном случае можно говорить о своего рода цене, которую полноправные члены ВТО вынуждены платить (в дополнение к ежегодным членским взносам) за право реального участия в переговорах.
В дополнение к этому следует отметить и наличие такого неформального институционального барьера, стоящего на пути к переговорному процессу еще большего количества государств-членов, как консультации в «зеленой комнате»
. Практика проведения встреч в узком кругу «основных игроков» для обсуждения и подготовки решений по многим ключевым проблемам первоначально сложилась еще во времена Токийского и Уругвайского раундов ГАТТ. Сохранилась она и до настоящего времени. 

Конечно, оба названных выше момента открыты для различных интерпретаций. Так, можно видеть в них своеобразное проявление непосредственно связанного с предоставлением общественных благ феномена безбилетников или «зайцев». С этой точки зрения получается, что, не прикладывая специальных усилий, указанные государства приобретают доступ к разработанным немалыми стараниями других правилам ведения международной торговли. Ну а применительно к «зеленой комнате» вполне допустимо говорить о стремлении повысить оперативность и, в конечном счете, эффективность принятия решений. Вместе с тем, целый ряд развивающихся стран выражают недовольство сложившейся практикой, видя в этом ущемление своих интересов, выражающееся в ограничении как доступа к информации, так и возможности отстаивать свою точку зрения
. Неслучайно в последнее время в данном направлении предпринимаются попытки увеличить «уровень прозрачности» за счет периодического информирования участников пленарных заседаний о результатах консультаций в «зеленой комнате»
.    
Что же касается непосредственно интересующей нас проблемы, то вне зависимости от интерпретаций вывод представляется однозначным. В своей функции обеспечения форума для ведения переговоров ВТО имеет несомненные черты так называемого общественного блага с ограниченным доступом. Теоретически такая ситуация, как известно, возникает тогда, когда некая плата и/или иной барьер приводит к невыполнению требования неисключаемости. А это в рассматриваемом случае фактически и происходит.
Третьей функцией, выполняемой ВТО, является разрешение споров. Они возникают в том случае, когда меры, принимаемые одним государством, фактически наносят или способны нанести экономический ущерб (как прямой, так и косвенный) другому члену организации, принимающему участие в международной торговле, или его экономическим субъектам
. Общепризнано, что созданный в рамках Всемирной торговой организации механизм явился существенным шагом вперед по сравнению со своим предшественником, действовавшим в рамках ГАТТ. В известном смысле он уникален для всей системы международных экономических организаций. 
Вместе с тем, однако, нельзя не учитывать, что с точки зрения стандартной экономической теории предусматриваемое существующими правилами введение ответных мер представляется далеко не бесспорным. Во-первых, оно не выглядит безупречно обоснованным для страны, в отношении которой данные меры направлены. Ведь фактическому наказанию подвергаются производители, которые сами ни в чем не виноваты и применительно к которым их национальное государство не сделало ничего противозаконного. Во-вторых, ответные меры во многом контрпродуктивны для страны, их вводящей. Дело в том, что в результате получают некую дополнительную защиту производители, которые в ней по существу не нуждаются. При этом одновременно может  ухудшаться и положение отечественных потребителей. В итоге возникают  искажения/дисторции, в принципе позволяющие ставить под сомнение саму возможность оценки рассматриваемого механизма как «блага». Оправданием в данном случае может служить, прежде всего, то, что ответные меры выступают в качестве самого последнего, крайнего средства, к которому прибегают тогда, когда все предшествующие меры не принесли желаемого результата.   
Пункт 2 статьи 3 Договоренности о правилах и процедурах, регулирующих разрешение споров, в частности гласит: «Система урегулирования споров ВТО является центральным элементом, обеспечивающим безопасность и предсказуемость многосторонней торговой системы»
. Следовательно, рассматриваемая функция находится в тесной и непосредственной связи с внедрением и администрированием подписанных соглашений, поддерживая их за счет создания дополнительных гарантий выполнения принятых обязательств. Соответственно, и с точки зрения принципа несоперничества между этими функциями существует соблазн провести параллель. Действительно, разве не логично предположить, что в случае резкого увеличения числа государств-членов ВТО, обращающихся к услугам установленных процедур урегулирования споров, на определенном этапе может возникнуть своеобразный «затор»
?
Накопленный за прошедшие годы функционирования ВТО опыт видимо не позволяет ставить в качестве действительно насущного вопрос о превышении или даже достижении пределов «пропускной способности» системы урегулирования споров. Вместе с тем, и об оперативном принятии решений говорить не приходится. На осуществление всех предусмотренных процедур (с учетом рассмотрения апелляции) отводится 1 год 3 месяца. Можно ли считать это действительно «безотлагательным урегулированием», о котором идет речь в пункте3 статьи 3 Договоренности о правилах и процедурах, регулирующих разрешение споров
? Известная расплывчатость как самого требования выполнения принятого решения, так и трактовки «разумного периода времени», 
 в данном случае во внимание не принимается, хотя сама по себе и представляет серьезную проблему. Но даже без учета этого фактора в среднем на разрешение споров в ВТО уходило 34 месяца, вместо предусмотренных 15
. 

Итак, на нынешней первоначальной для автора настоящей статьи  стадии исследования
 не представляется возможным сделать однозначный окончательный вывод по сути обсуждаемой проблемы. По крайней мере, с формальной точки зрения, предположив наличие достаточного количества ресурсов для создания любого необходимого количества параллельно работающих третейских групп и руководствуясь принципом трактовки сомнений в пользу обвиняемых, можно говорить о соответствии механизма урегулирования споров критерию несоперничества.     

С точки зрения требования неисключаемости ситуация выглядит следующим образом. Как и в уже рассмотренном выше случае обеспечения форума для ведения переговоров можно обратить внимание на наличие определенных барьеров, препятствующих ряду целому членов ВТО, несмотря на формальную доступность, реально воспользоваться предоставляемыми возможностями. Урегулирование торговых споров требует соответствующих финансовых и интеллектуальных ресурсов. Многие развивающиеся и практически все наименее развитые странами таковыми просто не обладают. Имеющаяся статистика наглядно иллюстрирует складывающуюся в результате ситуацию. Так, по состоянию на конец сентября 2007 г. в ВТО было зарегистрировано 369 споров
. При этом развивающиеся страны прибегают к судебному разбирательству существенно реже, чем развитые
. А от стран, входящих в группу наименее развитых за все это время поступила только одна жалоба
. 
Тот факт, что возможность воспользоваться преимуществами, предоставляемыми механизмом урегулирования споров, сопряжена с необходимостью осуществления неких затрат, может интерпретироваться и иным образом. В этом плане представляют несомненный интерес рассуждения Дж.Штиглица в его известной статье «Знание как глобальное общественное благо». Там в частности проводится четкая граница между благом как таковым и обеспечением доступа к нему. В последнем случае, как утверждается, подобная услуга, во-первых, может предоставляться частным образом на основе взимания соответствующей платы, во-вторых, возникающие в этой связи для потребителя дополнительные издержки не изменяют общественной природы блага
. 
При всем уважении к мнению Нобелевского лауреата согласится с ним крайне трудно. Действительно, ведь классическая трактовка общественного блага (с которой в указанной статье и сам автор в принципе соглашается) предполагает не формальную, а реальную возможность его получения без каких-либо специально предпринимаемых для этого усилий. Со всех проплывающих мимо судов виден свет маяка. Именно поэтому невозможно de-jure или de-facto ограничить право ориентироваться по нему
. В случае рассматриваемого механизма ВТО этого, к сожалению, не происходит. Таким образом, применительно к функции урегулирования споров уместным представляется говорить о явном присутствии  черт общественного блага с ограниченным доступом. 
Четвертой функцией, выполнение которой возлагает на себя Всемирная торговая организация, является обзор торговой политики. Речь фактически идет об осуществлении комплексной информационной поддержки современной международной торговой системы, придании ей большей прозрачности и гласности. При этом преследуется цель содействия «более совершенному соблюдению всеми членами правил, норм и обязательств»
, принятых в рамках ВТО. Следовательно, самой организацией данная функция по существу позиционируется в качестве коплементарной, прежде всего по отношению к функции внедрения и администрирования заключенных соглашений. Вместе с тем, подготавливаемые обзоры не должны непосредственно использоваться для целей урегулирования споров или принуждения к принятию на себя странами новых обязательств
. Тот факт, что сроки осуществления обзоров варьируются от страны к стране
, едва ли может рассматриваться как проявление фаворитизма или дискриминации. В целом, как представляется, данная функция в полной мере соответствует как критерию неисключаемости, так и критерию несоперничества. 
Наконец, последняя определяемая Марракешским соглашением функция ВТО – обеспечение согласованности в формировании глобальной экономической политики. В данном случае речь идет о сотрудничестве с другими международными организациями, в первую очередь Международным валютным фондом и Всемирным банком. Не просто целесообразность, но поистине насущная необходимость в современных условиях такого сотрудничества определяется рядом факторов. В их числе вызываемое количественным и качественным ростом мирохозяйственных связей усиление  весьма неоднозначной взаимозависимости различных видов внешнеэкономической деятельности, тот факт, что в процессе формирования глобальной экономической политики одновременно принимает участие значительное количество международных институтов, сфера деятельности которых зачастую пересекается. Для координации деятельности ведущих субъектов мирохозяйственного регулирования существуют и определенные организационно-правовые предпосылки. Так, например, согласно ст. XV:6 ГАТТ-1994, ВТО и МВФ тесно связаны между собой в том смысле, что любая страна-участница первой организации должна в заранее установленные сроки вступить во вторую либо, если ей этого не удастся, заключить специальное валютное соглашение со всеми странами-участницами ВТО.
Вместе с тем, в реальной действительности сотрудничество протекает отнюдь не просто
. В частности, можно говорить о более или менее явном соперничестве различных международных институтов за роль лидера в решении той или иной глобальной проблемы. Однако это ни в коей мере не означает, что странам-членам ВТО приходится соперничать между собой за право воспользоваться плодами согласования глобальной экономической политики. Наоборот, как представляется, применительно к данной функции оба критерия отнесения блага к разряду общественного соблюдаются в полной мере.      
Представим результаты проведенного анализа в обобщенном виде. Для этой цели сведем их в Табл.1
Таблица 1. Соответствие функций ВТО критериям чистого общественного блага

	Функции
Критерии
	Внедрение и админист-рирование соглашение
	Форум для ведения переговоров
	Разреше-ние 
споров
	Обзор торговой полити-ки
	Обеспечение согласован-ности глобальной экономической политики

	Неисключаемость
	да
	нет
	нет
	да
	да

	Несоперничество
	нет
	да
	да
	да
	да


Какие же выводы можно сделать из всего вышеизложенного? На данном этапе анализа они сводятся к четырем следующим:

- во-первых, образующие основу современной международной торговой системы нормы, правила и процедуры Всемирной торговой организации в целом не соответствуют критериям, необходимым для отнесения их к разряду чистых общественных благ. В случае трех из пяти функций ВТО речь должна идти либо о перегружаемом благе (внедрение и администрирование подписанных соглашений), либо об общественном благе с ограниченным доступом (обеспечение форума для ведения переговоров и разрешение споров). При этом речь идет о важнейших, основополагающих функциях;

- во-вторых, если исходить из того, что чистое общественное благо представляет собой не более чем «идеальный тип», сугубо абстрактно-теоретическую конструкцию, то рассмотрение норм и правил ВТО в одном ряду с  другими глобальными общественными благами представляется совершенно обоснованным;

- в-третьих, если по своей форме нормы и правила ВТО не является чистым общественным благом, то и содержательно черты перегружаемого блага и общественного блага с ограниченным доступом не могут не проявляться. Это свидетельствует, вопреки тому, что утверждают такие исследователи как Р.Мендоза и его единомышленники, не о дихотомии современная международная торговая система, а, напротив, о ее целостности. С учетом данного обстоятельства должны, следовательно, и вырабатываться рекомендации по совершенствованию этой системы; 
- в-четвертых, исследование глобального регулирования (и современной международной торговой системы как его интегральной части) в системе координат теории общественного выбора представляется достаточно перспективным. Его целесообразно развивать и вширь, и вглубь. 
� См. подробнее Mueller, Dennis C. Public Choice Theory. In: A Guide to Modern Economics. Ed. by David Greenaway, Michael Bleaney and Ian Stewart. Routledge. London and New York. 1996. P.65-109. 


� См., напр.:  Nafziger, E.Wayne Economic Development. 4th ed. Cambridge Univ. Press. 2006. P.434-437.  Несмотря на то, что о глобальных общественных благах стали говорить и писать сравнительно недавно,  некоторые из них как таковые существовали уже на протяжении достаточно длительного времени. В качестве примера здесь можно назвать метрическую систему мер. Как известно, она была впервые введена во Франции в 1795г., а по-настоящему международный характер приобрела в 1875г. в связи с принятием 17 государствами (включая Россию) Метрической конвенции. Вместе с тем, только в результате существенного увеличения масштабов и расширения сфер межстранового хозяйственного взаимодействия эта система превратилась в значимый фактор снижения трансакционных издержек и стала рассматриваться как глобальное общественное благо. В известной степени аналогичным образом атмосфера всегда являлась важнейшим условием существования человеческого рода. Однако до сравнительно недавнего времени человеческая деятельность не могла оказывать на ее состояние сколько-нибудь заметного влияния. Соответственно, не вставал и вопрос о поддержании приемлемого качества атмосферы.


� Kindleberger, Charles The International Economic Order: Essays on Financial Crisis and International Public Goods. Hertfordshire, England: Harvester-Wheatsheaf. 1988. (Цит. по: Gerber, James International Economics. 4th ed. Pearson Education, Inc. 2008. P.28). 


� См.: Экономическая школа. Журнал-учебник. Выпуск 5, 1999, с.237; Stiglitz, Joseph E. Knowledge as a Global Public Good//www.worldbank.org/knowledge/chiefecon/articles/undpk2/index.htm 


� Mendoza, Ronald U. The Multilateral Trade Regime: A Global Public Good for All? In: Providing Global Public Goods: Managing Globalization. Ed. by Inge Kaul, Pedro Conceiçâo, Kattel Le Goulven, Ronald U. Mendoza. Oxford Univ. Press. 2003. 


� См., напр.:  Хайман Д.Н. Современная микроэкономика: анализ и применение. Пер. с англ. М.: Финансы и статистика, 1992. Т.2. С.299-300.


� Статья III Марракешского соглашения об учреждении Всемирной торговой организации содержит перечислении всех пяти выполняемых ею функций. См.: Результаты Уругвайского ранда многосторонних торговых переговоров: Правовые тексты. М.:МАИК «Наука/Интерпериодика» 2002. С.6.  Интересно, что на официальном сайте организации (� HYPERLINK "http://www.wto.org" �www.wto.org�) к числу перечисленных в Марракешском соглашении функций добавлена еще одна - предоставление технической поддержки для развивающихся стран. Как принято считать, в данном случае ВТО исходит из того, что во многих из них накоплено пока недостаточно ресурсов и опыта для полноценного участия в международной торговой системе. Ни в коей мере не ставя под сомнение необходимость оказания такой поддержки, нельзя не признать, что круг ее получателей по определению ограничен. Следовательно, о глобальном общественном благе речь не может идти в принципе. Исходя их этого, автор настоящей статьи предпочитает ограничиться рассмотрением только тех функций ВТО, которые содержатся в Марракешском соглашении.  


� Оба института располагают возможностью оказывать прямое финансовое воздействие на определенную часть членов мирового сообщества в виде отказа в предоставлении кредитов. Конечно, в современных условиях объем этих средств не столь уж велик по сравнению с ресурсами, контролируемыми частными инвесторами. Вместе с тем, как не без оснований отмечает Дж.Гербер, отказ ВБ или МВФ служит серьезным сигналом и поводом для частных кредиторов ужесточить условия кредитования. (См.: Gerber, James International Economics. 4th ed. Pearson Education, Inc. 2008. P.27).


� Стоит учесть, что на исполнение подобного требования отводится «разумный период», продолжительность которого может быть достаточно велика. 


� Размеры такой компенсации могут быть весьма существенными. Рекордный показатель был достигнут в августе 2002г.  Тогда ВТО разрешила ЕС ввести в отношении импорта ряда товаров из США дополнительную 100%-ую адвалорную пошлину максимальным объемом $4,043  млрд. в год в качестве ответной меры на нарушение американской стороной требований Соглашения по субсидиям и компенсационным мерам. (Daily, Michael The WTO and Direct Taxation. WTO Discussion Paper No9. June 2005. P.11). 


� Все названные обстоятельства и объясняют не просто формально открытый характер ВТО, но и ее подлинную заинтересованность в присоединении новых членов.


� Как представляется, именно соображения подобного рода образуют рациональную основу того весьма жесткого механизма приема новых членов, который существует в ВТО.   


� Можно правда говорить о том, что аналогичным образом складывается ситуация и во многих других случаях, которые, казалось бы, без сомнения относятся к разряду чистых общественных благ. Речь идет, например, о таких вещах  как национальная безопасность или правопорядок, особенно если мы их будем понимать не просто в духе фактического имеющегося в данный момент состояния, но скорее в ключе поддержания, обеспечения, т.е. как процесс. Здесь увеличение сверх некого разумного уровня количества улиц, которые должна контролировать ПМГ, с неизбежностью ведет (при прочих равных условиях) к росту вероятности совершения правонарушений.   


� Классическим примером перегружаемого общественного блага принято считать автомобильную дорогу.


� Хайман Д.Н. Современная микроэкономика: анализ и применение. Пер. с англ. М.: Финансы и статистика, 1992. Т.2. С.316.


� См., напр.: Jones, Kent The Political Economy of WTO accession: The Unfinished business of universal membership. В кн: Эволюция международной торговой системы: перспективы для развивающихся рынков. Под ред. Н.А.Ломагина и С.Ф.Сутырина. Европейский Дом. СПб. 2007. С.47.


� Hoekman, Bernard M., Kostecki, Michael M. The Political Economy of the World Trading System. Second Edition. Oxford Univ. Press. 2001. P.28.


� См.: Дюмулен И.И. Всемирная торговая организация. М. Экономика. 2003. С.228.


� «Зеленая комната» (Green room) – название прилегающего к кабинету Генерального директора ГАТТ зала для конференций, где первоначально проводились такие консультации. 


� Hoekman, Bernard M., Kostecki, Michael M. The Political Economy of the World Trading System. Second Edition. Oxford Univ. Press. 2001. P.61.


� Gallagher, Peter The First Ten Years of the WTO. Cambridge Univ. Press. 2005. P.99. 


� См. подробнее: Основы торговой политики и правила ВТО. М.: Международные отношения. 2005. Гл. 17.


� Результаты Уругвайского ранда многосторонних торговых переговоров…  С.345.


� Здесь любопытным представляется временной аспект проблемы. В краткосрочной и среднесрочной перспективе, чем эффективнее  действует механизм разрешения споров, тем больше число желающих обратиться к его услугам и выше вероятность возникновения «затора». В отличие от этого в долгосрочном плане высокая эффективность урегулирования торговых конфликтов может начать оказывать дисциплинирующее влияние на участников, приучая их к мысли о том, что соблюдать правила выгоднее, чем их нарушать. 


� Результаты Уругвайского ранда многосторонних торговых переговоров… С.345.
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